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Risiko Berufsunfahigkeit

Wer sich nicht
frithzeitig gegen
Invaliditatversichert,
riskiert seine Existenz.
Doch nicht jede Police
bietet ausreichenden
Schutz.

Jorg Hackhausen, Jens Hagen
Frankfurt, Disseldorf

iemand mag daran denken,
treffen kann es jeden: eine
Krankheit, die von heute
auf morgen das Leben ver-
dndert. Schnell wieder auf die Beine
kommen, ist der erste Wunsch., Aber
auch weitere Fragen driingen sich
auf: Bin ich finanziell abgesichert?
Und ist die Familie versorgt, wenn
ich lingere Zeit krank bin oder nicht
mehr in meinem Beruf arbeiten
kann?
Wer nicht versichert ist, riskiert
bei Invaliditit seine Existenz, Die Un-

terstiitzung vom Staat reicht nicht
aus, im Schnitt erhalten nach 1961 ge-
borene Ménner eine gesetzliche Er-
werbsminderungsrente  von 800
Euro pro Monat, Fraven knapp 700
Euro. Viel zu wenig, um den gewohn-
ten Lebensstandard halten zu kén-
nen. Dabei ereilt das Risiko Berufsun-
fahigkeit micht nur einige Wenige -
rund 1,5 Millionen Deutsche sind be-
troffen. Doch selbst wer eine Versi-
cherung gegen Berufsunfihighkeit ab-
geschlossen hat, ist nicht immer auf
der sicheren Seite. Die Tiicken ste-
cken im Detail.

Das Handelsblatt hat in Zusammen-
arbeit mit dem Financial Planning
Standard Board Deutschlands (FPSE)
ausgerechnet, wie sich solche Schick-
salsschliige auf die Finanzplanung
auswirken, Die Ergebnisse stellen
wir anhand eines Fallbeispiels - Fami-
lie Mustermann - in einer wichentli-
chen Serie vor. Peter Mustermann ist
47 Jahre alt. Als Bereichsleiter beij ei-
ner mittelstindischen AG in Baden-
Wiirttemberg liegt sein Bruttojahres-

gehalt bei 175000 Euro. Die drei
Jahre jiingere Ehefran arbeitet halb-
tags als Lehrerin an einer Redlschule,
Rechnet man ihren Verdienst hinzu,
kommt die Familie auf ein Jahresein-
kommen von 197000 Euro. Im Haus-
halt leben auferdem zwei Kinder,
die noch zur Schule gehen.

Fiir den Fall, dass er eines Tages
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nicht mehr arbeiten kann, hat Mus-
termann schon friih eine Berufzunfi-
higkeitsversicherung  abgeschlossen
- die wilrde im Ernstfall mit 1500
Eure monatlich einspringen. Hinzu
kommi eine Kapitallebensversiche-
rung, die auch einen Schutz gegen Be-
rufsunfihigkeit enthilt - diese
briichte Mustermann noch einmal
1000 Euro im Monat. Auf den ersten
Blick scheint Mustermann abgesi-
chert zu sein.

Doch im Verhiltnis zu den Rech-
nungen, die er begleichen muss,
reicht der Schutz nicht aus. In unse-
rem Musterbeispiel gehen wir von
monatlichen Ausgaben in Hihe von
{iber 6000 Euro fiir Miete, Lebens-
haltung und andere laufende Kosten
aus. Zwar witrde Mustermann im Fall
der Berufsunfihigkeit seinen Kon-
sum redusgieren, dafiir kinnten dann
aber Pflegekosten voll zuschlagen.
Sollte Mustermann scinen Beruf ei-
nes Tages nicht mehr ausiiben kih-
nen, wire das fir die Familie fatal.
Sie wiirde nach Berechnungen des
FPSB rund 50000 Euro mehr ausge-
ben, als sie zur Verfligung hat - und
gwar Jahr fiir Jahr,

Was Mustermann aus den Augen
verloren hat: Die Absicherung gegen
Berufsunfihigkeit sollte im Laufe der
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Zeil angepasst werden. ,Viele wiegen
sich in einer Scheinsicherheit. Sie
schliefen die Versicherung nach
dem Berufseinstieg ab, vergessen
dann aber, dass sich das Einkommen
und der Lebensstandard weiterent-
wickeln®, sagt Arndt Stiegeler, Vor-
stand des FPSB. Dabei sind in jungen
Jahren abgeschlossene Tarife deut-

01./02.04.2011

lich giinstiger; man kann beispiels-
weise mit einem dynamischen Ver-
trag vereinbaren, die Beitriige mit zu-
nehmenden Alter aufzustocken.

Fiir Mustermann wird es mit Ende
40 gar nicht so einfach, eine zusitzli-
che Berufsunfihigkeitsversicherung
abzuschlieffen, erklirt Stefanie
Kiihn, unabhingige Honorarberate-

rin aus Bayern. Zum einen wiire eine
Police in seinem Alter sehr teuer. Sie
wiirde laut Kiihn mindestens 100 bis
130 Euro im Monat kosten, um im
Ernstfall einen zusiitzlichen Schutz
in Hohe von 2000 Euro zu bieten.
Zum anderen miisste er die Gesund-
heitsfragen akkurat beantworten. Da-
bei komme es oft zu Ausschliissen
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oder gar Ablehnungen. Die Eheleute
sollten sich nach Ansicht der Berate-
rin zunichst iiberlegen, ob die Frau
eine Vollzeitstelle annehmen konnte
oder andere Einschrinkungen maog-
lich wiiren.

#Eine weitere Einsparungsmog-
lichkeit wire der Abschluss einer Er-
werbsunfihigkeitspolice oder einer
Grundfihigkeitspolice. Diese Policen
sind giinstiger, die Hiirde eine Leis-
tung zu bekommen, allerdings auch
deutlich hoher*, sagt Michael Reeg,
Versicherungsmakler von Hoesch &
Partner. Denn eine Berufsunfihig-
keitspolice greift schon, wenn der
konkrete Beruf nicht mehr ausgeiibt
werden kann. Erwerbsunfihig ist je-
mand nur dann, wenn er auch in an-
deren Berufen nicht mehr einsatzfi-
hig ist.

Als letzte Alternative oder Notld-
sung bliebe eine sogenannte ,Dread-
Disease-Police“. Mit dieser Art der
Versicherung lassen sich klar defi-
nierte Risiken wie zum Beispiel
Krebs, Herzinfarkt oder Schlaganfall
absichern. Im Gegensatz zu einer Be-
rufsunfihigkeitsversicherung  wird
im Ernstfall keine monatliche Rente
ausgezahlt, sondern ein vereinbarter
Betrag - egal ob der Versicherte noch
arbeiten kann oder nicht.

01./02.04.2011

Fallstricke: Die TUcken
stecken im Detaill

»» Gefdhrliche Llicken
Versicherung ist nicht gleich Ver-
sicherung. Bei der Suche nach dem
optimalen Schutz hilft ein Markt-
vergleich, wie ihn etwa das Ana-
lysehaus Morgen & Morgen einmal
im Jahr veroffentlicht. Im Detail
konnen sich die Policen enorm un-
terscheiden. Die Koppelung an
eine  Kapitallebensversicherung
halten Verbraucherschiitzer nicht
fiir empfehlenswert. Doch auch die
als reine Berufsunfihigkeits-
versicherungen angebotenen Ver-
trige weisen mitunter gefihrliche
Liicken auf. Im Leistungsfall ver-
weigern manche Gesellschaften
die Zahlung und springen bei-
spielsweise nur dann ein, wenn der
Versicherte in keinem anderen Be-
ruf mehr arbeiten kann. Die soge-
nannte ,Abstrakte Verweisung"
sorgt dafiir, dass Versicherer nicht
zahlen, wenn beispielsweise Hand-
werker noch als Verkiufer in ei-
nem Baumarkt arbeiten kénnen.

»» Zweifelhafte Ablehnungen

Da es fiir die Gesellschaften um viel
Geld geht, steht die Branche im
Ruf, bei der Priifung der Antrige
besonders genau hinzuschauen.
»Mehr als jeder vierte Antrag auf

Berufsunfiihigkeit wird von den
Gesellschaften abgelehnt”, sagt
Martin  Zsohar, Geschiftsfithrer
von Morgen & Morgen. In solchen
Fillen bleibt dem Kunden hiufig
nur der Gang vors Gericht. Die Sta-
tistik zeigt: Ein Gros der Ablehnun-
gen ist nicht eindeutig rechtens. In
jedem dritten Fall geht der Versi-
cherer zwar als Sieger hervor. Die
Kliger gewinnen aber in fast zehn
Prozent der Fille, und mehr als die
Hilfte der Auseinandersetzungen
endet mit einer Einigung. Die Ge-
richte forcieren aktuell solche Ver-
gleiche.

»» Unklare Prognose

Von entscheidender Bedeutung ist
im Leistungsfall ein verkiirzter
Prognosezeitraum des Arztes.
JViele Mediziner tun sich schwer,
eine Berufsunfihigkeit fiir die
néichsten Jahre zu prognostizie-
ren”, sagt Georg Pitzl, Versi-
cherungsberater der River Vorsor-
ge- und Versicherungsberatung in
Mering. Der Patient kénnte ja nach
einigen Monaten wieder arbeitsfii-
hig sein. Faire Versicherer zahlen
die Rente daher schon, wenn der
Arzt eine entsprechende Prognose
fiir mindestens sechs Monate stellt.
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