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Das Unternehmen 
Fakten und Zahlen 

Der Garant für optimale Lösungen 

  

Ʒ Gegründet 1983 

Ʒ Gehört zu den 5 größten inhabergeführten 

Versicherungsmaklern in Deutschland 

Ʒ Abdeckung des gesamten Bundesgebietes 

Ʒ Mehr als 80 Mitarbeiter  

Ʒ Tätigkeit als Versicherungsmakler und als Consultant 

Ʒ Fokus auf Firmen- und Privatkunden 

Ʒ Mehr als 70.000 Kunden 

Ʒ Mitglied im VDVM (Verband deutscher Versicherungsmakler) 

Ʒ Büros: Frankfurt am Main (Hauptsitz), Düsseldorf, Hamburg, 

Stuttgart, München.  
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Das Unternehmen 
Unsere Arbeitsweise 

Ʒ Unabhängig: Wir sind unabhängig von Versicherern und 

vertreten die Interessen unserer Kunden vom Vertrags-

abschluss bis zur Schaden-/Leistungsbearbeitung.  

 

Ʒ Individuell: Wir nehmen unmittelbaren Einfluss auf die 

Ausgestaltung der Policen und handeln somit Top 

Konditionen für unsere Kunden aus. 

 

Ʒ Service: Schnelle und professionelle Abwicklung. Neben 

dem unbürokratischen Service im Schadenfall erfolgt eine 

kontinuierliche Prüfung der Risiko- und Marktverhältnisse, 

um das Versicherungsportfolio auf dem aktuellen Stand zu 

halten ï und das Ganze ohne zusätzliche Kosten. 
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Versicherungspartner 



Seite 7 ï 25. Januar 2012 

Versicherungspartner 
Zusammenarbeit mit Versicherungsgesellschaften 

Sehr gute Beziehungen des 

Management-Teams zu Ent-

scheidern in der Versiche-

rungswirtschaft. 

Angebote nahezu aller Ver-

sicherungsgesellschaften 

möglich.  

Breites Angebot an Ver-

sicherungstarifen.  

Angebot innovativer, exklu-

siver Hoesch & Partner 

Deckungskonzepte. 
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Versicherungspartner 
Auswahl aus über 120 Unternehmen 
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Presse und Referenzen 
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ĂWir kºnnen auf den ganzen Markt zugreifenñ, sagt Carlos Reiss, Chef des 
Versicherungsmaklers Hoesch & Partner in Frankfurt am Main. ĂDaher lohnt die Einschaltung 
eines Maklers fast immer.ñ Impulse 08/2006 
 
... lautet der eindringliche Rat von Michael Reeg, einer von 974 zertifizierten Finanzplanern in 
Deutschland. Handelsblatt vom 23.09.2005 
 
Carlos Reiss, Geschäftsführer des Frankfurter Versicherungsmaklers Hoesch & Partner, hat einen 
bemerkenswerten Artikel über die Bedeutung von Versicherungen für das 
Vermögensmanagement beigesteuert. Sein Beitrag ist unterhaltsam geschrieben, praxisnah, 
informativ und nutzerorientiert. FAZ vom 24.08.2009 
 
ĂPolicen zu mischen, spart Prªmieñ Oliver Lºhrke, Hoesch & Partner Impulse 09/2007 
 
Ă[...] ist die betriebliche Altersvorsorge nahezu f¿r alle Arbeitnehmer empfehlenswertñ, sagt der 
zertifizierte Finanzplaner Michael Reeg von Hoesch & Partner in Frankfurt.  
Welt am Sonntag vom 21.10.2007  
 
Zwei komplexere Fälle wurden von Michael Reeg, Mitglied der Geschäftsleitung beim 
Versicherungsmakler Hoesch & Partner in Frankfurt, gelöst. �¼uro Finanzen 10/2006 
    
Unabhªngige Versicherungsmakler wie Carlos Reiss von Hoesch & Partner in Frankfurté F.A.Z. 
vom 07.09.2004 
 
Ein Dauerproblem ist die Versicherungshöhe [...], so Oliver Löhrke vom Versicherungsmakler 
Hoesch & Partner aus Frankfurt Capital 10/2007 
 
Eine weitere Einsparungsmöglichkeit wäre der Abschluss einer Erwerbsunfähigkeitspolice oder 
einer Grundfähigkeitspolice. Diese Policen sind günstiger, die Hürde eine Leistung zu 
bekommen, allerdings auch deutlich höher, sagt Michael Reeg, Versicherungsmakler von  
Hoesch & Partner. Handelsblatt von 01./02.04.2011 

Pressespiegel 

http://www.geldidee.de/page/index.php?id=497

