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Das Unternehmen
Fakten und Zahlen

Der Garant fur optimale Losungen

Gegrundet 1983

Gehort zu den 5 grofdten inhabergefuhrten
Versicherungsmaklern in Deutschland

Abdeckung des gesamten Bundesgebietes

Mehr als 80 Mitarbeiter

Tatigkeit als Versicherungsmakler und als Consultant
Fokus auf Firmenund Privatkunden

Mehr als 70.000 Kunden

Mitglied im VDVM (Verband deutscher Versicherungsmakler
Blros: Frankfurt am Main (Hauptsitz), Dusseldorf, Hamburg,
Stuttgart, MUnchen.
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Das Unternehmen
Unsere Arbeitsweise
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Unabhangig: Wir sind unabhangig von Versicherern und
vertreten die Interessen unserer Kunden vom Verrags
abschlus®is zur Schadefi_eistungsbearbeitung.

Individuell: Wir nehmen unmittelbaren Einfluss auf die
Ausgestaltung der Policen und handeln somit Top
Konditionen fiir unsere Kunden aus.

Service: Schnelle und professionelle Abwicklung. Neben
dem unbirokratischen Service im Schadenfall erfolgt eine
kontinuierliche Prifung der Risikaind Marktverhéaltnisse,
um das Versicherungsportfolio auf dem aktuellen Stand zu
halteni und das Ganze ohne zusatzliche Kosten.
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Versicherungspartner
Zusammenarbeit mit Versicherungsgesellschaften
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Versicherungspartner
Auswahl aus Uber 120 Unternehmen
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Pressespiegel

AWir k°nnen auf den ganzen Markt zugreifenht,
GEI.D Versicherungsmakl ers Hoesch & Partner in Fran
‘dee eines Mak!| e mmpulsebszmst i mmer . i
Handelsblatt ... lautet der eindringliche Rat von Michael Reeg, einer vore8tifizierten Finanzplanerim

Deutschlandtandelsblatt vom 23.09.2005

Carlos Reiss, Geschéftsfuhrer des Frankfurter Versicherungsmaklers Hoesch & Partner, hat einen
PRSpr— bemerkenswerten Artikel Uber die Bedeutung von Versicherungen fir das
]mpmse Vermodgensmanagement beigesteuert. Sein Beitrag ist unterhaltsam geschrieben, praxisnah,
informativ und nutzerorientierEAz vom 24.08.2009

APolicen zu mischen, spart Pmmpuseiosed? Ol i ver L°h

L]
Capltal A[...] ist die betriebliche Altersvorsorge na
zertifizierte Finanzplaner Michael Reeg von Hoesch & Partner in Frankfurt.
Welt am Sonntag vom 21.10.2007

www.capital.de

Zwei komplexere Falle wurden von Michael Reeg, Mitglied der Geschéftsleitung beim
Versicherungsmakler Hoesch & Partner in Frankfurt, gelstFinanzen 10/2006

Unabh?2ngige Versicherungsmak| er wie CrAZlI os Re

FINANQ!A{!:'"DTIMES tOomorrow vom07.09.2004

Ein Dauerproblem ist die Versicherungshdéhe [...], so Oliver Léhrke vom Versicherungsmakler
A C Hoesch & Partner aus Frankfurpital 10/2007
SS ompaCt Eine weitere Einsparungsmoglichkeit ware der Abschluss einer Erwerbsunféhigkeitspolice oder
i ane einer Grundféhigkeitspolice. Diese Policen sind gunstiger, die Hirde eine Leistung zu
tisiko- und Kapitaimanagemer bekommen, allerdings auch deutlich héher, sagt Michael Reeg, Versicherungsmakler von

Hoesch & PartnemHandelsblatt von 01./02.04.2011
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http://www.geldidee.de/page/index.php?id=497

